Lidenscheider Unternehmen steigert Umsatz um 35 Prozent — 15 neue Mitarbeiter eingestellt

Fast kein Auto ohne Seeberger-Hiilse

Eigener Bericht

Liidenscheid. (ps) Mit einer
Umsatzsteigerung von rund
25 Prozent hat die Kurt
Seeberger GmbH das Ge-
schiftsjahr 2007 abge-
schlossen.

Und auch das Jahr 2008 hat
fiir das auf die Herstellung
von Rohrprodukten speziali-
sierte Unternehmen mit Sitz
im Liidenscheider Industrie-
gebiet Freisenberg vielver-
sprechend begonnen: Um
rund 28 Prozent liegen die Ab-
satzzahlen des ersten Quartals
iiber den Vergleichswerten
des Vorjahres. Als Hauptursa-
che fiir die erfreuliche Auf-
wartsentwicklung hat Ge-
schiftsfithrer Frank Seeberger
die Zuwichse im Exportge-
schift identifiert. Aber auch
im Inland habe man ,stark
zugelegt".

Signifikant gestiegen ist die
Nachfrage insbesondere aus
dem Bereich der Automobil-
zulieferindustrie. ~ Benotigt
werden Hiilsen von Seeberger
hier insbesondere fiir die Ver-
stairkung von hoch bean-
spruchten Kunststoffkompo-
nenten. Bereits im vergange-
nen Jahr fertigte das auf die
Herstellung von Hiilsen aus
unterschiedlichen Metallen
und Legierungen spezialisier-
te Unternehmen fiir die Auto-
mobilzulieferbranche  {ber
120 Millionen Teile - mit stark
steigender Tendenz.

Das Spektrum der Fahrzeu-
ge, in denen mit Seeberger-
Hiilsen ausgeriistete Bauteile

=

Rohre aus unterschiedlichen Metallen sind das Ausgangsmaterial der bei Seeberger gefertigten
Prazisionshiilsen. Allein fir die Automobilzulieferindustrie fertigte das Liidenscheider Unterneh-
men - hier im Bild Geschaftsfiihrer Frank Seeberger (rechts) und Produktionsleiter Werner Bausen -
imvergangenen Jahr (iber 120 Millionen Teile.

zum Einsatz kommen, reicht
vom VW-Polo bis zum Rolls-
Royce. Die Bandbreite der
GroBen umfasst Durchmesser
von zwei bis 100 Millimetern.
Typische Anwendungen sind
zum Beispiel Platinen fiir Au-
tomatikgetriebe, Schlauchan-
schliisse im Bereich der Tank-
systeme, Luftrohre. Der Ein-
satz von Hiilsen aus Edelstahl
ermoglicht auch die Verwen-
dung dieser Bauteile in ag-
gressiver Umgebung, bei-
spielsweise in Tanksystemen,

die auch den besonders korro-
siven Eigenschaften alternati-
ver Kraftstoffe standhalten
miissen.

15 Millionen
Teile pro Monat
werden produziert

Mit erheblichen Investitio-
nen in Modernisierung und
Neustrukturierung der Ent-

(WR-Bild: Seeberger)

grattechnik, die fiir die Quali-
tit der gefertigten Metallteile
besonders wichtig ist, hat die
Kurt SeebergerGmbH auf die
steigende Nachfrage reagiert.
Frank Seeberger: ,Mit diesen
Mafinahmen konnten wir un-
ser Volumen von 10 Millio-
nen Teilen pro Monat auf
jetzt 15 Millionen Teile erh6-
hen."

Angeschafft wurden aufSer-
dem neue, leistungsfihige Sa-
geautomaten. Und durch die
Anmietung von Hallenfld-

FAKTEN

300 000
Produkte

M Seeberger-Kunden pro-
fitieren nicht nur von
der hohen Produktqua-
litdt der SPC-iber-
wachten Fertigung ,
sondern auch von der
Méoglichkeit, die bené-
tigten Produkte aus ei-
nem rund 300 000 ver-
schiedene Ausfiihrun-
gen und Abmessungen
umfassenden Standard-
programm wihlen zu
kénnen.

M Frank Seeberger: ,Da-
durch sind wir in der
Lage, unseren Kunden
kurze Lieferzeiten zu
bieten." Darlber hi-
naus sind Sonderanfer-
tigungen aller GréBen
und auch in geringen
Stlickzahlen méglich.

chen in Hemer und Nach-
rodt-Wiblingwerde  konnte
Seeberger die Lagerkapazita-
ten fiir Rohmaterial um rund
1000 Quadratmeter erwei-
tern.

Auch auf den Personalbe-
stand hatte die positive Ent-
wicklung des Unternehmens
Auswirkungen: Die Beleg-
schaft der Liidenscheider Kurt
Seeberger GmbH wurde in
den letzten Monaten um 15
weitere Mitarbeiter aufge-
stockt.



